職務経歴書
202●年●月●日現在
氏名 田村洸典
■職務要約
山口県立下松高等学校を卒業後、1年後に個人事業を開業。自分で1からサイトを立ち上げSEOアフィリエイトの仕組みを作り、最高月90万円を達成。

その後、SEOアフィリエイトの収益が落ち込み、2019年10月にSEOコンサルタントに転身。同時期に正社員として入社した企業で自社サイトのSEO対策を担当。半年後にお問い合わせ数 前年同月比500％UPを達成。
正社員で働く傍ら、副業でもSEOコンサルティング案件を受注。2020年10月に個人事業主として再独立し、再独立後は専業としてSEOコンサルティング案件を受注。
SEOコンサルタントに転身して1年半で、大小問わず30社以上のSEO対策に従事。また、1年半という短期間でさまざまな成果を生み出すことに成功している。
· 買取関連サイトの問い合わせ数 前月比250％UP

· 資本金70億円レベルの大企業からの依頼で、2つのキーワードを4日で両方1位に上位表示

· BtoBサイトのお問い合わせ数 前年同月比500％UP

· BtoCサイトのお問い合わせ数 5か月で570％UP

· 月20万PVのサイト2サイトのSEO対策
· コピーライターの知り合いのサイトをSEO対策をして30万円のサービスを成約など。
■職務経歴
2019年10月～2020年10月
株式会社ムレコミュニケーションズ（正社員）＊事業内容：印刷・広告代理・セールスプロモーション業（BtoB）
＊資本金：7,000万円 ＊売上高：3000百万円(単位：百万円) ＊従業員数：190名 ＊設立：昭和25年2月
	2019年10月～2020年10月

	［仕事内容］自社サイトのSEO対策、SNS運用、メルマガ運用
［実績・成果］お問い合わせ数 前年同月比500％UP。
課題：営業目的のお問い合わせしか来ない。
仮説：自社の商品・サービスに関心のある担当者がサイトに訪問していない。

施策案：自社の商品・サービスに関心のある担当者のアクセスを増やす。
1 自社の商品・サービスに関心のある担当者が検索してくるキーワードで記事を作り直す＆新記事を作る。
2 タグ回りの修正・CV導線の見直し・不足キーワードの追記などのSEO対策や、SNS・メルマガ・MEOなどの別媒体との連携を作る。
結果：2019年5月（私の入社前）には、営業目的のお問い合わせしか来ていなかったが、2020年5月には以下の5件の新規お問い合わせを獲得。
お問い合わせ数 前年同月比500％UPを達成。
・2020年5月6日 個人の方から数学演習の購入に関するお問い合わせ。
・2020年5月12日 北海道の印刷会社から抗菌ニスの資料請求とお問い合わせ。
・2020年5月18日 香川県の鉄フライパン会社から企業マンガの資料請求。
・2020年5月27日 徳島県の印刷会社から抗菌ニスの資料請求。
・2020年5月29日 東京の広告代理店から抗菌ニスの電話とお問い合わせ。
	チーム体制：
4名（マーケター・デザイナー・エンジニア・営業）
役割：
マーケター


※以下、フリーランスとしての実績

2019年10月～2021年4月
＊1年半で担当したSEO業務 合計30社
	2019年10月～2021年4月

	［仕事内容］レポート作成・作業指示書の作成・施策立案
［実績・成果］合計30社のSEO案件に携わった。
以下特筆経験を抜粋

· ニチガス：指定された2キーワードで4日で両方1位を獲得。
· 中古船買取サイト：お問い合わせ数 前月比250％UP
· 月20万PVのサイト2サイトのSEO対策
	


2020年10月～2021年11月
アメリカの治験会社＊事業内容：健康（BtoC）
＊売上高：2,675万ドル ＊従業員数：200名 ＊設立：1998年

	2020年10月～2021年11月

	［仕事内容］SEOレポート作成（数値分析・施策立案）作業指示書作成（記事修正案・記事作成案）

［実績・成果］半年でアクセス数を2倍UP・お問い合わせ数を5か月で570％UP。
課題：アメリカ在住の日本人のオーガニック流入が少ない。
仮説：サイトのSEO対策が不十分で、本来来るはずのアクセスが伸び悩んでいる。
施策案：本来来るはずのアクセスを増やした上で、さらなる見込み客の獲得を目指す。
1 Googleアナリティクス・Google search consoleを使って数値分析。
2 Screaming Frog SEO Spiderを使ってサイトの全記事のタグ回り情報を一括エクスポート。1記事ずつタイトルタグ・ディスクリプション・H1タグ・H2タグなどのタグ回りの修正案（作業指示書）や新記事作成案を作成⇒営業とエンジニアに引き継ぎ。
3 Google search consoleで、足りない検索クエリを1記事ずつ調査。足りない検索クエリを記事に追加することでクリックされる検索クエリの数を増やす。
結果：半年でアクセス数を2倍UP
お問い合わせ数を5か月で13件から61件にUP（570％UP）
	チーム体制：3名（マーケター・エンジニア・営業）

役割：マーケター


2021年6月～現在
美容会社＊事業内容：エステティック・美容・理容／化粧品・医薬品／専門商社／繊維・アパレル（BtoC）

＊資本金：1億円 ＊従業員数：196名 ＊設立：1964年5月
	2021年6月～現在

	［仕事内容］美容会社（データ分析・SEO対策・サイト改善）
［実績・成果］
課題：リピート率UP
仮説：SEO評価は安定しており、安定的な集客は実現できているが、リピーター向けの記事（How to記事）がない状態。また、SNSやLINE公式の導線も弱く効果を十分に発揮できていない状態。
施策案：「リピート率UP」という目標に焦点を当てて、既存コンテンツを修正。SNSやLINE公式の連携も強化しつつ、How to記事を増やす。
結果：商品注文率、106.1％UP
	チーム体制：3名（マーケター・エンジニア・デザイナー）
※マーケティング以外の業務は別の会社（2社）の社員が担当。
役割：マーケター


■テクニカルスキル
	種類
	使用期間
	レベル

	Office
	Word
	4年
	書類・資料作成が可能

	
	Excel
	4年
	書類・資料作成が可能

	
	PowerPoint
	4年
	書類・資料作成が可能


■活かせるスキルなど
· SEO対策：10年
· SEOコンサルティング：4年
· Googleアナリティクス：10年
· Google search console：10年

· SEOライティング：10年

· メディア運営：10年
· SNS運用：10年
· 広告運用：5年
· メルマガ・LINE公式運用：4年
■自己PR
10年間自力でサイトを作成・運営しながらSEOの研究を続け、4年前からSEOコンサルタントとして多くの企業様のSEO対策に携わる中で、多くの成果を出すことに成功しております。これまで培ってきたSEOの知識・経験、そして課題発見能力・課題解決能力を総動員して貴社の事業に貢献します。
また、妥協せず答えが出るまでPDCAを回し続ける継続力・最後までやり抜く推進力・人の判断に頼らず自分の判断で決断できる決断力・常に客観的な視点を持ちながら課題を発見し解決する力にも自信があります。
以上
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